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Example - alumni of the Entrepreneurship major





2022-2023: Review of the competencies profile + Curriculum

What do you expect when hiring a MSc BA student:

- Project Management

- Data Literacy

- Team Management

- Critical thinking and Analysis

- Capacity to transfer knowledge



Stratégie d’entreprise
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WHY A MSC IN 
BUSINESS 

ADMINISTRATION 
AT THE HES-SO



MSc BA at a glance



You can combine your job and your studies!

NO
19% 12%

17%

52%
YES
81%

Non, pas du tout

Oui, parfaitement. J'étudie au MSc BA
pour progresser dans cette activité

Oui, plus ou moins. Elle est dans le
domaine Economie et Services

Do you work in 
addition to the 

Master program?

Is your job linked to the 
Management / Economy field?



We offer:

 Core courses in Advanced General Management
o New Technologies
o Strategy
o Debating Ethical Issues
o Innovation Management
o Business Intelligence
o Applied Sustainable Economics
o Negocier et convaincre
o Behavioral Economics and Decision Making

 4 transverse majors

 Research Methods, Data Science and Project Management

 Master thesis (you can do it abroad)

 A  lot of projects

Tronc commun 27 ECTS

Entrepreneurship
63 ECTS

Business in Eurasia
63 ECTS

Management des SI
63 ECTS

Prospective 
63 ECTS



Admissions requirements

Bachelor’s in Business, Management and Services (or equivalent)

+

A minimum of one year’s experience in the field of Business or 
Management.



4 Majors

 Entrepreneurship
 Business in Eurasia

 Management des SI 
 Prospective
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ORIENTATION 
PROSPECTIVE

HEG-GE



Orientation Prospective
Tout d’abord, qu’est-ce-que la prospective?

• Discipline consistant à explorer différents futurs 
possibles, ainsi que les opportunités et difficultés 
associées, de manière structurée et systémique

• Sa finalité est d’anticiper les évolutions et d’impliquer 
les acteurs afin de prendre des décisions visant à 
façonner l’avenir que nous souhaitons



Orientation Prospective
Qui fait de la prospective?

https://www.shell.com/energy-and-innovation/the-energy-future/scenarios.html
https://commission.europa.eu/strategy-and-policy/strategic-planning/strategic-foresight_fr
https://www.oecd.org/strategic-foresight/
https://en.unesco.org/futuresliteracy/about
https://2050today.org/
https://www.ge.ch/dossier/geneve-2050
https://www.vd.ch/themes/etat-droit-finances/statistique/prospective/
https://www.letemps.ch/dossiers/forum-des-100-cuvee-2023


Orientation Prospective
4 étapes = 4 semestres

1. Veille (tour d’horizon): analyse et recueil systématiques de 
tendances et d’événements afin de répertorier les signaux 
annonciateurs de changements ( Horizon scanning)

2. Planification de scénarios: construction de futurs possibles, 
souhaitables ou non. ( Scenario planning, Forecasting)

3. Élaboration de visions: détermination d’une orientation 
privilégiée et d’une stratégie afin de se diriger vers la vision 
envisagée ( Prospective stratégique, Prospective et durabilité)

4. Prise de décisions: modélisation de situations complexes et 
utilisation d’outils permettant de prendre des décisions pertinentes 
( Décision)



Un mandat pour une entreprise sur 2 ans
La démocratie à l’ère numérique

Le futur du monde du travail
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BUSINESS IN EURASIA 
MAJOR

HE-ARC



Major «Business in Eurasia»

25



Major «Business in Eurasia»

General Objective
• Learn specific knowledge and skills needed for exporting, establishing and 

developing Swiss and other companies in Eurasia

Coverage of the Eurasian space
• China and Korea axis
• South Caucasus and Central Asia axis (Azerbaijan, Kazakhstan, etc.)
• Projects potentially also covering other countries (India, ASEAN, etc.)

26



Major «Business in Eurasia»

Lectures and projects
• Geopolitics and macroeconomics
• Intercultural management
• Language: Mandarin or Russian
• Business Law
• Market analysis
• Supply Chain and Digital Business
• Strategy

27



Discovering other cultures

“Analyzing East Asian Markets” 2-week block course in Seoul, Korea

• Courses taught by our partner University

• Company visits

• Cultural immersion



Discovering other cultures

“Analyzing Central Asian and Caucasian Markets” 2-week block course in Baku, Azerbaijan

• Courses taught by professors of UNEC (Azerbaijan State 

University of Economics)

• Company visits

• Cultural immersion

https://www.youtube.com/watch?v=qnsdedy2KuE


Direct application of acquired competences

Customize according to your interests and personal projects

• 4 Projects: mandates for real companies, start-ups and/or research projects

• 1 Master project: in Switzerland or Eurasia
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ENTREPRENEURSHIP 
MAJOR

HEG-FR



Entrepreneurship is more than 
creating start-ups!









2 study trips en Europe
4 jours à Katowice en Pologne

4 jours à Lisbonne, Portugal 
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ORIENTATION MANAGEMENT 
DES SYSTÈMES 
D’INFORMATION

HES-SO MASTER 





Orientation Management des Systèmes d’information (MSI)
Quelle place dans les organisations ?

transformer le 
travail de vos 

collègues grâce à la 
digitalisation

apporter un 
avantage 

concurrentiel à 
votre organisation

apporter de 
nouvelles 

perspectives pour 
les clients

identifier les 
problématiques et 

amener des 
solutions 

innovantes

pouvoir 
accompagner le 
changement
auprès de vos 
collaborateurs

D I G I T A L I S A T I O N

intégrer dans 
l’entreprise la 
dynamique de 

nouvelles formes 
d’organisation





Orientation Management des Systèmes d’information (MSI)
Learning by doing

Management

• Gestion du changement et des processus

• Gouvernance du SI

• Sécurité des données

• Dimensions éthiques et légales

• 3 modules de cours associés 
à un module de projet 

• Professeur-e-s, impliqué-e-s
dans la Ra&D, qui coachent 
votre travail

• Des entreprises externes 
proposent des projets

Cours

Projet
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WHAT’S NEXT
FEW EXAMPLES





Our alumni 
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APPLICATIONS



Deadlines
Application process starts 4th December

https://www.hes-so.ch/master/hes-so-
master/inscriptions

15/02 for students who need a VISA
30/04 for others

https://www.hes-so.ch/master/hes-so-master/inscriptions
https://www.hes-so.ch/master/hes-so-master/inscriptions


Admissions requirements

Bachelor’s in Business, Management and Services (or equivalent)

+

A minimum of one year’s experience in the field of Business or 
Management.
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OUR TEAM



Head of the Master program
Camille Magron: camille.magron@hes-so.ch

Business in Eurasia Major
Lukas Baschung: lukas.baschung@he-arc.ch

Entrepreneurship Major 
Camille Magron: camille.magron@hes-so.ch

MSI Major
Ulysse Rosselet: ulysse.rosselet@he-arc.ch

Strategic Foresight Major
Sylvain Weber: sylvain.weber@hesge.ch

mailto:camille.magron@hes-so.ch
mailto:lukas.baschung@he-arc.ch
mailto:camille.magron@hes-so.ch
mailto:ulysse.rosselet@he-arc.ch
mailto:sylvain.weber@hesge.ch
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MERCI
DANKE

THANK YOU
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