GROUP-IT

Le tremplin vers la transition énergétique suisse
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 Augmenter la part de production
photovoltaique pour atteindre les
objectifs 2050 de la Confédération

* Mettre en relation les clients et
les entreprises du solaire

* Contribuer au soutien des entreprises
locales

* Assurer un accompagnement neutre




GROUP-IT : c'est quoi ?

 Un accompagnement dans la démarche
d’installation de panneaux photovoltaiques

* Un processus d’appel d’offres groupé pour
I'installation de panneaux photovoltaiques

e La neutralité de la HES-SO Valais-Wallis

e Deux rendus principaux :

* Une pré-évaluation du potentiel solaire
de votre batiment.

* Une sélection des deux meilleures offres
d’entreprises, recues pour votre toit.
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Ce que nous faisons ! Ce que nous ne faisons pas !

) Ung pre-.evacljuatlon gr?tlu'tei , e Un audit énergétique complet de
(estimation du potentiel solaire) votre batiment (CECB+)

) Un,e ,\]’c'_s'te del votre bjtlment, * Une visite pour d’autres
SPECIGUE a 1a POSE A€ panneaux installations potentielles

photovoltaiques (PAC, isolation, etc.)

* Une premiere sélection
d’entreprises labellisées

* Le choix final de I'entreprise
(adjudication)

* Une sélection des deux meilleures
offres pour votre batiment
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Le processus

1. Inscription 2. Pré-évaluation 3. Paiement 4. Visite
IIJ g "-;' :'= ? ‘.:m\. ‘ ; W %
X No
5. Rapport détaillé 6. Appel d’offres 7. Présélection HES 8. Choix du client

MNom Prix
O y b S rlea rn Entreprise 1 5555
Entreprise 2 55

@ Tableau de bord > Cours » Projets » .
L Entre 555

Entreprise 4 h
GROUP-IT : APPEL D'OF ENtrER ——
Entreprise & -Sb
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1. Inscription

* Une plateforme d’inscription en ligne vous permet d’indiquez vos
coordonnées et celle de votre(vos) batiment(s).

* A la suite de votre inscription, vous recevrez un questionnaire par
e-mail.

* Ce questionnaire comprendra :
* Quelques questions sociodémographiques
* Quelques questions en lien avec votre batiment
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2. Pré-évaluation

 Sur |la base de vos réponses,
nous calculons le potentiel
solaire de votre batiment

* Un document de pré-évaluation
VOUS Ssera envoyeé gratuitement
par e-mail.

* Vous pourrez ainsi décider de
poursuivre ou non le processus.

Informations générales

Nom : Exemple
Type de bitiment : Maison individuelle
Adresse : Route de la rue 1

Localité : Exemple

Tableau de synthése

Consommation électrique annuelle

Surface optimale pour votre situation
Production annuelle totale avec cette surface
Gain annuel total

Temps de retour

Colt final de I'installation

VAN (Valeur actuelle nette) sur 30 ans

TRI (taux de rentabilité interne)

Prénom : Exemple

N de dossier : INDxxxxxxxx

2812
23
3302
317
34.2
10 829
-4 328
-1.46

Hes

kwh

kWh
CHF
Ans
CHF
CHF
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3. Paiement

* Si votre pré-évaluation est prometteuse, passez a
I"étape suivante !

* Un montant de 350 CHF vous est demandé pour :

» Défrayer la personne en charge de la visite de votre
batiment

* Assurer la gestion de votre dossier durant I'appel d’offres
groupé

* Procéder au tri des offres

* Intervenir comme instance d’arbitrage en cas de litige

Hes
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* Objectifs de la visite :
* Vérification de I'état de la toiture
* Emplacement du tableau électrique
* Chemin possible du raccordement
* Vérification des données de la pré-évaluation

* Durée : environ 30 minutes

e Délivrable : un rapport de visite a
transmettre aux entreprises
soumissionnaires




6. Appel d’offres

* Processus d’appel d’offres en ligne

e Offres réalisées sur la base du
rapport de visite

* Plateforme d’appel d’offres

Gestion des acces
Confidentialité des données
Suivi des installateurs

Pas de papier

Cybetlearn
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@ Tableaude bard » Cours > Projets » Espaces collaboratife > GROUP-IT - Appel d offres

GROUP-IT : APPEL D'OFFRES

S MESCOURS- & @

BLOG SUPPOR

| =% ADMINISTRATION

# ACTIVER

Lors de I'émission RTS "Plus 3 degrés”, diffusée le 29 novembre 2017, la HES-S0 I a s'inscrire & " spéciale p

solaires”, L'dée de ce projed, appelé GROUP-IT, &ail doffor aux aitoyens un remphn vers la ansbon énergébigue. Pour ce fare, la HES-S50 propose aux
personnes inscrites, une procédure pour faciliter [ de y sur ledrs tnits.

Ce processus a fail Fobyet d'un engovsement inaltendu, pusgue prés de 2290 tols sursses se sont i sur lap L Buibe & lewrn ivscnplion,
les participants ont recu une pré aolaire ée Les iBtaires ayant haité le processus jusqu'a l'appel d'offres ant pu

bénéficier d'une visite de leur hitiment par un &tudiant HES- 50

A ce jour, enviran 400 propriétaires désirent obtenir des offres pour une i ion sur leur bats Clest qUE VoS, ises, entrez en jew |

APPEL D'OFFRES

Vo

En mandestant volre mbérél par le b de notre précédent formulaime dinscnplion, volre entrepnse peul ams: accéder & lappel d'offres groupé. Cel appel d'olires se fait par lots, cha

d'environ 20 toits regroupés selon des critéres géographiques
Comme vous le constaterez plus tard, votre entreprise n'aura accés qu'aux dennées des lots qu'elle aura sélectionnés.



-, TR
o358y &)

=
Ed L',J_I';[é'

28

/. Sélection des offres

La sélection des offres se fait en 2 étapes :

1. Validation des entreprises :

* Membre des «Pros du Solaire»

* Au minimum 3 ans d’activité
Controle de 3 installations de référence
Controle de la santé financiere de I'entreprise
* Preuve d’'une assurance RC

2. Sélection des 2 meilleures offres
* Rapport qualité/prix
* Proximité du soumissionnaire
* Conformité de l'offre au rapport de visite
* Uniformisation des offres

Hes

Nom Prix
Entreprise 1 5555
Entreprise 2 55
entreprsea |58
Entreprise 4 5
EntrEEE 55
Entreprise 6 55

S —
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8. Choix du client + 9. Installation

L)

* Réception des offres

* Comparaison facilitée des offres
entre elles

* Contact des entreprises et
organisation de contre-visites

* Deux options :
e Abandon du projet

e Choix d’'une entreprise pour
"installation

@) Hes so



* Un accompagnement dans une démarche qui peut
paraitre compliquée et énergivore

* Une vulgarisation des termes techniques, souvent
utilisés dans le domaine de I'énergie

* Une gestion d’appel d’offres, afin d’obtenir les
meilleurs prix pour une méme qualité

» Un statut neutre et une approche non-commerciale

* Aucune obligation contractuelle de réaliser
I'installation avant la signature de l'offre finale

Hes so
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GROUP-IT en chiffres
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* Déja environ 460 batiments ont recus des
offres en Suisse Romande

* De nombreuses communes désireuses de
rejoindre le mouvement en proposant
le programme GROUP-IT \

* Développement d’une plateforme web
pour faciliter les interactions et réeduire
les délais de réalisation




